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星期四特色产业

■ 盛飞 金宁宁 李慧慧

夏末秋至，暑气蒸腾，浙江台州温岭市箬横

镇的大棚里，江鑫正俯身查看最后一茬西瓜，长

满老茧的手划过藤蔓，藏着他 20 多年的种瓜经

验；60公里外的黄岩西甜瓜科创园，牟森林蹲在

试验田埂上，仔细记录最后几个甜瓜的糖度数

据。近期，国家统计局浙江调查总队调研组循着

这两位“新农人”的足迹，探寻台州西甜瓜“地瓜

经济”的生长密码——以本土为根，向全国延伸

的藤蔓，如何在土地与市场间扎深、延展，又如何

在挑战中结出甜果。

情怀：从“深耕本土”到“向外生长”的
双向奔赴

瓜农江鑫的农场从2003年起开始种瓜，最盛

时种千余亩，近年受非粮化政策和土地成本影响

缩至 20亩。面对调研组“面积缩小影响收益”的

询问时，江鑫笑着说：“那是一定的，但有国家政策

托底。我这两年重心在培育新品种，这才是咱的

根！有农技专家在，一点不带怕的！”

作为省级示范基地，江鑫的农场常年有农技

人员蹲点，从花粉保存到病虫害防治，专家都随叫

随到。“外地瓜农遇到坎，也爱打回温岭问”，他自

豪地展示着手机里的“全国瓜农群”，宁夏种植户

问戈壁保墒，海南同行请教台风前固棚，他总能凭

经验给出建议，“这技术是温岭传出去的，咱得接

住这份信任。”

调研组了解到，镇上冷链车当天直达长三角，

银行主动对接“瓜农贷”，土地流转也给瓜农们留

了扩种份额。“温岭市政府真心为瓜农，咱得守住

技术、做响品牌。”他说，“哪怕面积小了，试验田的

品种对比、技术记录从没断过，这是给全国瓜农的

‘样板田’。”

本土坚守与向外生长在“双向奔赴”中达至平

衡。据温岭市农水局副局长莫云彬介绍，“尽管本

地种植面积稳定在2.5万亩，但温岭籍瓜农在外开

拓的35万亩基地，年产值超70亿元，带动全国3万

多人就业。”

担当：从“一粒种芯”到“千亩瓜田”的
辐射延展

车行至黄岩茅畲乡，连片的白色大棚在阳光

下铺开。调研组来到黄岩西甜瓜科创园，“江苏

睢宁已经用上七膜栽培了，我们的三膜技术再不

升级，3-5年就会被甩开。”负责人牟森林指着全

国瓜田分布图，语气紧迫。这位 1986 年出生的

“瓜三代”，如今掌管着333个西瓜品种、93个甜瓜

品种的试种记录，手机里存着全国24省的土壤检

测报告。

担当，始于一颗种子。2014 年，他结束十年

外出种瓜生涯回乡投身种业。“一个新品种从试种

到推广至少要3年。”他拨开藤蔓，“这品种在甘肃

试种时一亩能多收 1000 块钱，但刚推时没人敢

种。”他带着种子跑了 17 个省份，免费提供试种

苗，记录不同环境下的生长数据，最终推广到3万

余亩。

担当，却不止于种子。“要是咱的种子带了病

虫害，一棚瓜全绝产，那是砸瓜农饭碗啊！”牟森林

捏着刚检疫完的种子，语气坚定。这些年，他对接

种子站、农科院和行业头部企业，每批种子必经全

流程检疫，“绝不能让一粒有问题的种子从我手里

出去，不能辜负瓜农的信任。”

这份较真顺着藤蔓延伸至产业链各环节。作

为黄岩新型瓜农联合会理事长，他常说：“光有好

种子不够，还得让大家会种、能赚。”近年来，黄岩

围绕技术、贷款、土地流转等开展“追着瓜农送

培训”，他结合各地实际推荐品种、对接销路，

2024年培训1165人次，让更多人摸到了“种瓜经”。

扎根：从“破局生长”到“瓜香万家”的
共富密码

“最怕口碑砸了。”江鑫和牟森林的担忧道出

了台州西甜瓜产业的“成长烦恼”：品种之困，台州

本地选育品种占比不足10%；技术代差，江苏睢宁

七膜栽培比台州三膜耐寒 3℃，近三成瓜农缺系

统培训；成本压力，土地流转费十年翻倍倒逼瓜农

向偏远地区迁移，又遭遇物流成本攀升。面对挑

战，产业破局之路早已在藤蔓延展中解锁出鲜活

的“共富密码”——

根扎本土，托举共富底气。温岭的技术积累、

黄岩的育种试验、政府的政策托底，构成“走出去”

的根基。温岭吉园果蔬专业合作社理事长辛宏权

在全国 7省布局 2万亩基地，2024年营收超 1.3亿

元，带动5000多人增收。其底气源于温岭从引种

到攻克连作障碍的技术积淀及与高校的深度合

作。作为“中国大棚西瓜之乡”，温岭以全链条赋能

搭建跨区域网络，万名瓜农带着标准化技术走向

全国26省。

藤伸万里，编织共富网络。台州瓜农追着

太阳轨迹，让云南春瓜、江苏夏瓜、宁夏秋瓜、海

南冬瓜四季接力，织就跨越山海的共富网。宁

夏吴忠市叶鸽湖农场，30 多户台州瓜农的藤蔓

在异乡相缠，老乡王才权的纸箱厂如影随形，一

个电话送来的不仅是护着瓜鲜的包装，更是产

业协同的暖意——藤蔓蔓延处，正是共富之网

的经纬。

果结万家，厚植共富底色。从江鑫坚持做品

种试验，到牟森林追着瓜农送培训，守护“台州西

瓜”口碑的每份较真里都藏着让甜意蔓延的共富

初心。在宁夏隆德县，大半瓜农跟着台州师傅学

规范，带着台州印记的标准与品牌，撑起黄岩瓜农

年超 30亿元的净收入。这甜蜜果甜了消费者舌

尖，更甜透了千万瓜农的日子。

如今，西甜瓜产业的“地瓜经济”，恰如田垄间

悄然生长的藤蔓——根扎台州，汲取技术养分、服

务暖流、文化基因；藤伸全国，织就瓜农足迹、山海

网络、协同图景；果载甘甜，孕育万家期盼、升级动

能、振兴底色。这“本土筑基、全国联动、万家共

富”的生动实践，终将结出更丰硕的共富果实，为

乡村振兴晕染鲜亮底色。

扎下一寸乡土 牵起万里瓜香
——解锁浙江台州西甜瓜经济的“共富密码”

■ 苗露

“陇南核桃，是咱山区百姓的致富果”，在甘肃陇南成县核桃采收季的田间地

头，农户们常挂在嘴边的这句话，道尽了小小核桃里的民生分量。作为陇南的特色

支柱产业，近期440万亩核桃林不仅绘就了铺满了青山绿水间的生态画卷，更串联

起一条从鲜果采收、科技运输到电商销售、精深加工的完整产业链。从深山枝头的

“绿灯笼”，到走向全国的“甘味名片”，陇南核桃用数十年的发展，书写着山区农业

的转型传奇，托起农户沉甸甸的幸福生活。

百年扎根：从“零星树”到“陇南无核金招牌”

陇南温润的气候、适宜的土壤，为核桃生长提供了天然优势。早在百年前，当

地农户就有种植核桃的传统。随着时代发展，陇南人逐渐意识到核桃的产业潜

力——依托得天独厚的生态条件，当地将零散种植转向规模化培育，从选育优良

品种到推广科学种植，漫山遍野的核桃树正成为“绿色银行”。

清晨，工人们三五成群忙着采摘青皮核桃。种植大户张卫林站在林间，边采摘

核桃边说：“我种了150亩核桃，今年是个丰收年，预计产量能达到200吨左右。到

现在，我们已经销售了 20多吨，不仅卖自家的核桃，我还设立了收购点，帮助周边

的农户一起把核桃卖出去。这几年青皮核桃销售兴起来了，大家的积极性很高，收

益一年比一年好。”

近年来，陇南市持续出台专项政策推动核桃产业升级。2020年起，每年拨发

产业专项扶持资金用于核桃品种改良、病虫害防治和技术培训；2022年启动“核桃

产业高质量发展行动”，组建由甘肃省农科院专家领衔的技术团队，深入田间地头

指导农户科学种植。如今，陇南陆续培育出“成县早丰”等适合山地生长的新品种，

实现亩产提升 30%以上。2024 年，陇南核桃鲜果产量达 68 万吨，综合产值突破

55亿元，其中成县核桃更是获评“中国国家地理标志产品”。

产业赋能：从“一颗果”到“万户增收”

核桃价格的稳步上涨，让陇南农户的“钱袋子”实实在在鼓了起来。2024年采

收季，陇南青皮核桃收购价达每公斤8-10元，比5年前翻了近一倍；核桃仁市场价

稳定在每公斤 40-50元，优质核桃仁更是能卖到每公斤 60元以上。如今，陇南核

桃产业已形成“农户+合作社+企业”的联动模式：合作社统一提供种苗、技术和收

购服务，解决农户“种不好、卖不出”的难题；龙头企业则打通下游渠道，让农户不用

担心销路。截至目前，陇南已有核桃专业合作社500多家，带动超过20万农户从事

核桃种植、采收、初加工，人均年增收超2000元。在成县、武都等主产区，不少村庄

因核桃产业实现“整村脱贫”，曾经的荒山变成了“金山银山”，农户们盖起了新房、

买了农用三轮车，日子越过越有盼头。

产业发展还带动了就业岗位的扩容。从田间采收的临时工人，到山间运输

的技术操作员，从电商直播间的带货主播，到深加工车间的产业工人，一条核

桃产业链催生出上万个就业岗位。95 后姑娘谭海霞就是返乡创业者中的一

员，她在成县开设电商直播间，专门销售新鲜核桃和核桃制品，旺季时一个月

能卖出 2 万多斤，还带动村里 3 名妇女加入直播团队，实现“家门口”就业。“以

前在外打工总惦记家里，现在守着核桃林就能挣钱，还能照顾老人孩子，特别

踏实。”谭海霞说道。

价值跃升：从“枝头鲜”到“全链飘香”

陇南核桃的突围，不仅在于规模扩大，更在于产业链的延伸与升级——从单一

的鲜果销售，到如今涵盖“采收-运输-销售-加工”的全链条发展，每一颗核桃都

被挖掘出最大价值。

在采收环节，科技让传统农业焕发新活力。针对陇南山地多、运输难的问题，

当地引入单轨运输车和无人机：山间铺设的钢轨道，让装满核桃的滑车“一键下

山”，一趟能运输800斤，效率比人工背运提高10倍；无人机则负责偏远地块的核桃

吊运，避免果实因运输延误变质。在加工环节，陇南核桃更是实现了多样“变身”。

依托省级核桃现代产业园，当地企业开发出核桃油、核桃乳、琥珀核桃、枣夹核桃等

20多种深加工产品，让核桃的附加值翻了3-5倍。成县一家核桃深加工企业负责

人介绍道：“我们的核桃油采用低温冷榨技术，保留了核桃的营养成分，每瓶售价

80-100元，特别受高端消费市场欢迎；琥珀核桃则通过线上线下渠道，年销量突破

500吨，产值超2000万元。”

文旅融合更让核桃产业增添了些文化味。陇南部分县区积极打造“核桃主题

乡村游”，游客可以体验核桃采摘、剥青皮、制作核桃手工艺品，还能在核桃文化馆

了解核桃种植历史；武都区举办的“核桃文化节”，通过民俗表演、核桃美食评选等

活动，吸引游客超 10万人次，带动周边农家乐、特产店增收。小小的核桃，不仅串

联起产业发展的“经济链”，更编织出生态美、百姓富的“幸福链”。

一颗陇南核桃，承载的是440万亩林海的生态承诺，是20万农户的增收希望，

更是山区农业从“靠天吃饭”到“科技赋能”的转型跨越。从枝头到产业链，从深山

到全国，陇南核桃用香脆的口感、可观的效益，书写着乡村振兴的生动答卷——这

不仅是“甘味”农产品的成功实践，更是中国山区农业现代化发展的鲜活缩影。

从深山枝头的从深山枝头的““绿灯笼绿灯笼””，，到走向全到走向全国的国的““甘味名片甘味名片””————

陇南青山陇南青山结出结出““致富果致富果””

■ 胡菁

“快看，这里还有一窝！”江西南丰县太和镇太

和村的养殖户付明眼角笑出细纹，从粒粒沙层中

小心翼翼捏起一枚晶莹剔透的甲鱼蛋。他的身后

摆满了一层又一层的白色收纳盒，上千枚蛋已码

放整齐。在养殖户付明家，四五个工人依次弯着

腰钻进半人般高的产蛋房，他们轻轻用指尖扒开

甲鱼蛋上面的细沙，动作如科研考古般全神贯注。

依托武夷山脉与雩山山脉得天独厚的资源气

候与薪火相传的特色产业文化，南丰县让龟鳖从

传统养殖模式的小池塘“游”往现代化、规模化和品牌

化蓬勃发展的浩瀚“海洋”。据了解，截至目前，南

丰县龟鳖水域养殖面积达2.5万亩，养殖户2000余

户，参与户3000余户，产种蛋超过5亿枚，自行孵化

种苗 1.3 亿只，上市普通商品甲鱼 2000 吨、老甲

鱼 4000吨。

政策扶持“聚人气”，搭建龟鳖致富桥梁

“每年的3-8月是甲鱼蛋的上市期，最近每天

开支在两三千元左右。于是我就向南丰县农商行

申请了信用贷款30余万元，结果没想到第二天就

审批下来了，及时缓解了资金方面的压力。”太和

镇甲鱼养殖户张云义开心地介绍道。

近年来，南丰县就业创业服务中心组建“龟鳖

产业+就业之家”，并积极联合南丰县农商行开展

龟鳖新农创贷政策宣传活动，累计带动就业 2万

余人，为7家龙头企业免费开展专技培训，成功搭

建起用工企业和求职者之间的就业桥梁，有效

“贷”动龟鳖特色产业蓬勃发展。

“我们县认真开展富民创业贷专项行动，依托

就业平台和甲鱼哥水产等基地悉心传授种苗选

育、饲料投喂、码蛋装箱、人工孵化和病害防治等

标准化技能。”南丰县就业创业服务中心相关负责

人表示。据统计，今年1-5月份，南丰县农商行已

累计发放甲鱼产业贷款 2.91亿元，涉及贷款主体

928户，甲鱼产业贷款余额4.69亿元。

科技创新“鼓士气”，点燃龟鳖特色希望

“过去养殖好坏全凭经验，如今，我们拥有

全国领先的诊断治疗人才和设备，培育了新品

种——中华鳖“鄱湖1号”，较原群体的生长速度提

高19.8%，怀卵率提高23%，产蛋率提高25%，成活

率提高19%。”南丰县农业农村局水产站相关负责

人介绍道。

南丰县龟鳖产业科创园聘请中国科学院院士

为科技顾问，引进温棚“二段法”稚幼苗育养现代

渔业模式；与中国科学院水生生物研究所签订了

科研合作、龟鳖产业发展战略合作框架协议，研发

龟肽、甲鱼蛋罐头、龟苓膏、甲鱼美容和龟鳖保健

酒等多样化加工产品；与江西省农科院和南昌大

学探索推广“稻鳖共生”“莲鳖混养”绿色生态养殖

2000亩，促进科研资源互补，推动科学技术创新

成果转化为实际生产力。

南丰县太和镇的全国第一个龟鳖专业医疗机

构——南丰康太龟鳖医院，吸引了来自全国56名

病害防治研究员前来指导研究工作，为养殖户提

供甲鱼医疗服务3000余户次，指导养殖户用药量

减少 40%，经济损失下降 30%。该医院深耕各类

龟鳖的生长特性、药敏研究和病原甄别，对于治疗

黄病毒、白底板病经验丰富，有效填补了龟鳖医疗

研究领域的空白。

品牌突破“接地气”，创新龟鳖传播形式

通过扩大品牌附加值，南丰县不断提高龟鳖

产业的知名度和品牌影响力。今年“五一”期间成

功举办了“烟火南丰虾蛋相逢美食品鉴节”，顺利

推出“南丰龟鳖网红 IP+文化旅游线路”的沉浸式

打卡趣味旅行，精品推介“甲鱼水粉”“霸王别姬”

“桔香甲鱼羹”等特色食材烹制的丰味菜肴，火爆

带动南丰活动现场周边餐饮消费需求增长200%。

与此同时，南丰县采用线上线下相结合的方

式打造全渠道营销新生态。线上依托抖音粉丝量

2945.2万的头部网红主播“大表哥”在鱼塘现场直

播带货，拍摄龟鳖探险视频600余条，获得点赞量

3.1亿次，其中发布的优秀视频《花 8000块包下两

个废弃的老甲鱼塘，没想到竟然有？》喜获215.6万

点赞量；线下通过中国国际农交会、江西农博会等

知名展销平台推广和销售南丰龟鳖。线上和线下

年销售额约20亿元，获得“中国龟鳖产业十强县”

“江西鄱阳湖甲鱼优势特色产业集群建设项目”等

殊荣，进一步打响了南丰本地龟鳖品牌知名度。

如今，“中国龟鳖看江西、龟鳖良种看南丰”的

行业标杆地位越来越巩固。今后，南丰县将持续

聚焦产业发展需求，进一步整合资源，在技术攻

关、链条延伸、市场拓展上深化服务，助推龟鳖产

业不断迸发新活力、彰显新价值，为乡村全面振兴

提供坚实的产业基础。

“小甲鱼”搭建致富桥
——江西南丰龟鳖产业发展小记

高空航拍的南丰县龟鳖养殖基地高空航拍的南丰县龟鳖养殖基地

陇南成县核桃喜获丰收陇南成县核桃喜获丰收


